
ACQUISIT ION CLIENTS

14 JOURS ESSAI GRATUIT

b2bprospectus.com

MBOG INVEST, INC



Q UI  SO M M ES - NO US

B2bprospectus.com est un produit du cabinet MBOG INVEST, 

qui a été mis sur pied pour accompagner les entreprises dans 

la prospection et l’acquisition des clients.

Le produit s’adapte a toutes sortes d’environnements et 

propose une diversite d’approches et une reduction 

considerable des couts et un rapport qualite/prix exceptionnel.
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L E  PRO BL ÈM E

Les  Fourn i s seurs  B2B

86 %  des fournisseura de biens et 

services B2B en Afrique depensent plus de 

15% de leur chiffre d’affaire sans pour 

autant cibler efficacement les PME

Un marché à  prendre

Peu, voire aucun produit sur le marché 

ne peut aider les fournisseurs comme 

nous le faisons.

Les  coûts

Des approaches prospectives inadaptees

et inefficaces qui coutent des millions de 

francs aux entreprises B2B

Données  f inancières

Les entreprises B2B consacrent en 

moyenne plus de 12% de leur chiffre

d’affaire sur le marketing avec  un RSI 

assez faible.
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L A  SO L UT IO N

Combler  les  lacunes

Notre produit facilite le 

rapprochement entre les 

fournisseurs et consommateurs 

B2B, et aucun autre produit sur le 

marché n’offre les mêmes 

fonctionnalités

Publ ic  c ib le

Les corporations, les industries, 

les PMEs

Réduct ion  des  coûts

Réduction des dépenses pour la 

prospection des produits et 

services B2B

Une inc i ta t ion  aux 
Deals

Une liste de partenaires et d’outils 

financiers pour accompagner les 

PMEs et faciliter la conclusion des 

deals
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PRÉSENT AT IO N DU  PRO DUI T

Unique

Le seul produit spécifiquement dédié à 

ce marché de niche

Le  premier  su r  le  marché

Le premier produit brillamment conçu, 

à la fois sophistiqué et fonctionnel

Tes té

Réalisation de tests et des simulations 

auprès d’étudiants de la sous-region

Authent ique

Conçu avec l’aide et la contribution 

d’experts dans le domaine
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L ES  AVANT AG ES  DU  PRO DUI T

- Un  produ i t  conv iv ia l  et  confor ta b le

- Orga n isat ion des  sem ina i res them at ique en  l i gne

- Orga n isat ion des  Coc kta i l s  B2B  en  present ie l

- M ise en  re lat ion  et  levees  de  fonds

- Recherche des  sponsors  pour  evenements spor t/A r t

- Vente des  t i c ketsen l igne et  enreg i st rem ent des  pa r t i c ipa nts

- Contro le des  A c c es
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PRÉSENTATION 
DE L’ENTREPRISE



M O DÈL E  C O M M ERC I AL

Recherche

Nous avons basé nos recherches sur 

les tendances du marché et les 

réseaux sociaux

Résumé

Nous pensons que les PMEs ont 

besoin de plus de partenaires 

strategiques B2B que de simples 

fournisseurs

Concept ion

Outil simple et facile à utiliser pour 

les partenaires.

Essai gratuit sans obligation de 

contrat.
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T YPES  DE  C O NT RAT S  
D ISPO NI BL ES

3 MOIS

Parrainage produit unique

Etudes du marche

webinaires

Immersion co – moderatrice (1)

Cocktail B2B

6 MOIS

Parrainage produit unique

Etudes du marche

webinaires

Immersion co – moderatrice (1)

Cocktail B2B

Facilitation des deals

12 MOIS

Parrainage multiples produits

Etudes du marche

webinaires

Immersion co – moderatrice (3)

Cocktail B2B

Facilitation des deals
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T AR I F S  C O NT RAT S  
C O NSUL T A NT  B2B

3 MOIS
Essa i Gratu i t 14  J ours

Ta r i f s N e g o c i a b l e s A p r e s Va l i d a t i o n

6 MOIS
Essa i Gratu i t 14  Jours

Ta r i f s N e g o c i a b l e s A p r e s Va l i d a t i o n

12 MOIS
Essa i Gratu i t 14  Jours

Ta r i f s N e g o c i a b l e s A p r e s Va l i d a t i o n
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NO T RE  SO L UT IO N C O NC ERNE Q UI  ?

Banque & Institutions Financieres

Compagnies d’Assurances

Cabinets Conseils

Les Industriels

Les Ministeres

Les Agences Specialisees

Les Prestataires de Services

Les Mairies & Villes

Les Federations Sportives

Les Promoteurs Evenementiels

Les Compagnies de transport & Logistique

Les Athletes

Les Startups

Les Clubs Sportifs
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Les Multinationales

Les Concessionaires Automobiles

Les Marques Industrielles

Les Compagnies Aeriennes

Les Entreprises Etrangeres

Logistique & Transport



ST RAT ÉG IE  DE  C RO ISSAN C E
N os  prév i s ions  d ’ évo lut ion

ETAPE 1 ETAPE 2 ETAOE 3

Identification des 

produits/services de refence. &

Elaboration des offres

promotionnelles

Identification des cibles, 

sendibilisation et diffusion des 

offres promotionnelles.

Rencontre des cibles, etudes 

des cas, flexibilite des 

paiements et conclusion des 

deals
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PL AN D ’AC T I O N ANNUEL

Brainstorming & 
Definition des cibles

Organisation des 
rencontres b2b

Convocation du 
Deals Room

20XX
Jan Fév Mars Avr Mai Juin Juil Août Sept Oct Nov Déc

Jan Fév Mars Avr Mai Juin Juil Août Sept Oct Nov Déc
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NO S HO T EL S  PART EN A I RES  –
C O C KT AI L S  B2B   

H I L T O N  H O T E L

Cocktails B2B

S T A R  L A N D  H O T E L

Cocktails B2B

H O T E L S A W A

Cocktails B2B

K R Y S T A L  H O T E L

Cocktails B2B

U N I T E D  H O T E L

Cocktails B2B

A K W A P A L A C E

Cocktails B2B

H O T E L  M O N T  F E B E

Cocktails B2B

S U I T A  H O T E L

Cocktails B2B
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NO S M O DERAT R I C ES D E  W EB IN AI RE S

A I C H A

Co-Moderatrice

M I K A

Co-Moderatrice

A N D R E A

Co-Moderatrice

R A I S S A

Co-Moderatrice

M E L V I N E

Co-Moderatrice

B R E N D A

Co-Moderatrice

C Y N T H I A

Co-Moderatrice

R O B I N E

Co-Moderatrice
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REC RUT EM ENT
C O - M O DERAT R I C E W EB INA I RE
( S T AG E)

- Etre agee de moins de 25 ans

- Etre diplomee de l’enseignement superieur

Communication

Marketing

Relations publiques

Journalisme

NB: Deposez une demande + CV a notre siege ou

envoyez par e-mail  b2bprospectustages.com
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MERCI 

B2bprospectus.com

Immeuble Dahara Apparts Ekoumdoumm YDE

(237) 686 11 53 59 / 675 16 58 53

B2bprospectustages@gmail.com

MBOG INVEST INCORPORATION
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